CAMARA DE COMERCIO DE SANTIAGD

MINUTA DE REUNION

COMITE: PYMES

Tema Convocatoria: Comité Ampliado a pymes socias CCS

Fecha 25 de abril de 2023 Hora Inicio 09:00 Hrs
Lugar PRESENCIAL Hora Fin 11:00 Hrs
Expositor Contacto
ASISTENTES
Nombre Empresa Asistencia Firma o Motivo

Alberto Alcolea

Alejandro Vega

Andrea Oyarzun

Angelina Solano

Ariel Salgado

Boris Campos

Boris Hernandez

Carlos del Valle

Carolina Araneda

Carolina Barrera

Clemente Canales

Daniel Palacios

Divina Seguros

Divina Seguros

Cedep

Miservice

Setesa

CZ Abogados

Blueline

Grupo Gamun

Easy Point Logistics

URB Estudio Juridico

Nearway

Bhive
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Eduardo Marcel

Eitan Maldavsky

Felipe Jara

Ivan Peralta

Jorge Esper

José Miguel Abudinen

Juan Carlos Franco

Juan Esteban Diaz

Julio Morales

Leandro Halfon

Lovely Jean

Luis Bustamante

Luis Sepulveda

Macarena Zarate

Maria José Marimoén

Michael Marin

Nicole Rojas

Pamela Gélvez

Paola Rosas

Ramén Briones

Raul Barahona

Pagodefacturas.net

Fardo Group

Oximixo

Secupet

Trade 29

Grupo Retail

Dustry

Dental MC Salud

Demarcacion Vial

Contabilium

Inversiones Palete

CLM digital
solutions

Kids club

Kids club

Divina Seguros

Miservice

Blueline

Gaft Electroénica

Teteria Camellia

BSS Legal

Detectores.cl
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Rodrigo Llineros Dustry v
Rodrigo Salvo Asalvo.cl v
Santiago Lozada Best Energy v
Tomas Casamayor Neuronal v
Valeria Marfan Trade 29 v
Veronica Galvez Galf electrénica v
Walter Arnolds 384 Group v
Carlos Soublette CCS v
Juan Francisco Velasco CCS v
Julia Vergara CCS v
Carolina Soto CCS v
Soledad Castro CCS v
Maria Trinidad Larrain CCS v
Daniela Cisternas CCS v
Maria Ignacia Diaz CCS v
TEMAS ABORDADOS

1. Introduccidon — Apertura por Eduardo Marcel

2. Actividad 1: ¢Por qué no vendemos mas?

3. Actividad 2: Networking




COMPROMISOS ASUMIDOS

ASUNTO ACUERDO/COMENTARIOS

Actividad inicial de reflexion personal que permitid
identificar las razones por las cuales actualmente las
pymes no tienen ventas. A raiz de lo descrito, se
identificaron patrones entre los integrantes de cada
mesa. Finalmente, cada integrante escogio la razdon que
mas le hizo sentido de por qué no vende mas.

¢Por qué no vendemos mas?

En la segunda actividad, los integrantes de cada mesa
encontraron puntos de contacto entre ellos en
consecuencia de su presentacion personal y expresion
de lo que buscaban. Esto, para solucionar su
problematica identificada en la actividad 1. Como
resultado se concretaron reuniones bilaterales y se

Networkin . .

g generd una red de contactos entre los integrantes
actuales del comité, en conjunto de las empresas socias
de la Cdmara de Comercio de Santiago invitadas.

Se acordd compartir base de datos de los participantes
de la sesion.
Julia Vergara 03/05/2023

Secretario Ejecutiva Fecha de aprobacién




